
 

 

 

Wir stellen ein – per sofort 

Engaging & entertaining  
a global mobile audience 

07 February, 2024 

Über uns: 
 
 
InternetQ GmbH ist Teil einer 
internationalen Konzerngruppe in den 
Bereichen Mobile Marketing und Mobile 
Payment und verfügt über eine Erlaubnis 
der BaFin als Zahlungsinstitut.  

 
Wir bieten Ihnen ein attraktives 
Vergütungspaket und hervorragende 
Berufsentwicklungsperspektiven in einer 
internationalen und dynamischen 
Organisation. 
 
Bitte senden Sie uns Ihre Bewerbung an 
m.priewe@internetq.com. 
 
Alle Bewerbungen werden 
selbstverständlich vertraulich behandelt 
und schnellstmöglich beantwortet. 

 

Gutenbergring 67B 
D-22848 Norderstedt 
T: +49 (0) 40 413300-0 
E-Mail: de@internetq.com 
www.KANZAROO.com 
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Für den Ausbau unserer Aktivitäten als Zahlungsinstitut in Deutschland suchen wir 
für den Standort Norderstedt bei Hamburg zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine 
team- und lösungsorientierte Persönlichkeit für unseren Mobile Payment Bereich 
(kanzaroo) als 

Praktikant im Vertrieb m/w/d 
- Vollzeit - 

Die Anforderungen: 

• Hohe Kundenorientierung, gute Kommunikationsfähigkeit und die Fähigkeit 
im Team zu arbeiten 

• Ruhige, angenehme Stimme 
• Sicheres Auftreten 
• Strukturierte Arbeitsweise 
• Schnelle Auffassungsgabe und die Motivation neue Dinge zu lernen 
• Überzeugungsstark und redegewandt 
• Empathie und ein gutes Gespür für andere Menschen 
• Sicherer Umgang mit cloudbasierten Tools, wie MS-Office und CRM-

Systemen von Vorteil, aber keine Voraussetzung 
• Gute Englisch-Kenntnisse von Vorteil 
• Interesse an Arbeit in einem internationalen Umfeld  
 
Die Aufgabe: 

Wir suchen Praktikanten, die über 3 bis 6 Monate unser Team unterstützen und 
dabei einen Einblick in die Strukturen unseres Unternehmens bekommen. Du 
wirst lernen, wie Du mit einem strukturierten Vertriebsprozess Kunden gewinnen 
kannst. Wenn Du eine positive Ausstrahlung hast, gerne mit Menschen arbeitest 
und kommunikationsstark bist, dann bist Du bei uns genau richtig.  
Zu Deinen Aufgaben gehört: 
• (Telefonische) Akquisition potenzieller Neukunden 
• Durchführung von kundenorientierten Erstgesprächen 
• Telefonische Kontaktaufnahme zu bereits vorhanden Kontakten im System 
• Planung sowie die Vor- und Nachbereitung der Termine unserer Berater 
 
Das Angebot: 

• Selbständiges Arbeiten mit vielen Gestaltungsmöglichkeiten in einem rasch 
wachsenden, hoch innovativen Marktumfeld 

• Kleines, familiäres Team als Teil einer internationalen Unternehmens-gruppe 
• Chance auf Übernahme in eine Festanstellung nach Praktikumsende 
• Dynamisches Umfeld mit flachen Hierarchien  
• Aufwandsentschädigung während des Praktikums von EUR 300 / Monat 
• Möglichkeit für einen remoten Einsatz in Abstimmung (Homeoffice) 
 
Fühlst Du Dich angesprochen? Dann sende uns bitte schnellstmöglich Deine 
aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen per E-Mail an Marco Priewe 
m.priewe@internetq.com. 

 


